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CONSEILLÈRE DE VENTE, Débutant

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

janv. 2019 / juin 2019 Négociateur immobilier
Century 21 Actif immobilier ­ Paris 75014
* Développement de mon portefeuille de biens par des actions de 
prospection ciblées (terrain, téléphonique, emailing, flyer), 
négociation des mandats avec les propriétaires. 
* Mise en ligne des annonces sur le site de l'agence, sélection des 
photographies, rédaction des descriptifs, gestion des publications. 
* Rédaction et diffusion des annonces immobilières sur internet. 
* Établissement d'une relation de confiance avec les clients : 
réponse réactive à leurs demandes et écoute attentive de leurs 
besoins. 
* Accueil des clients acquéreurs à l'agence, analyse de leur projet 
(type de bien, budget, situation financière), apport de solutions01/2019 ­ 06/2019
09/2019 ­ 09/2022 
personnalisées. 
* Organisation des visites et prise de rendez­vous en fonction des 
disponibilités des clients. 
* Estimation des biens immobiliers selon leurs caractéristiques 
(superficie, travaux à prévoir, secteur géographique...) et les prix 
du marché. 
* Gestion des négociations entre les vendeurs et les acquéreurs de 
manière à satisfaire les deux parties, veille au bon déroulement 
des transactions.

/ Assistante pédagogique
Collège Louis Armand ­ SAVIGNY LE TEMPLE
* Suivi administratif des élèves, gestion des dossiers de 
candidature et des inscriptions. 
* Encadrement des élèves durant les temps d'étude et en cas de 
professeur absent, instauration d'un climat calme et propice au 
travail. 
* Participation à l'organisation et à l'animation des événements 
pédagogiques prenant place dans l'établissement. 
* Animation d'ateliers pédagogiques pendant les pauses, mise en 
place d'activités en fonction du niveau des élèves. 
* Organisation des épreuves de Brevet et préparation des jurys.

/ Responsable de magasin
Sinequanone ­ Paris

/ Adjointe au responsable de magasin
Destockmania ­ Bondy, 93140
* Suivi quotidien des résultats commerciaux (chiffres de vente, 
CA), établissement de rapports d'activité pour la direction. 
* Augmentation des recettes du magasin grâce à la mise en place 
d'animations commerciales. 
* Gestion des stocks, organisation des inventaires en réserve et en 
magasin. 
* Supervision du merchandising dans les espaces de vente et en 
vitrine. 
* Gestion des fonds, de l'organisation à la mise en œuvre de 
l'encaissement. 
* Aménagement du magasin et optimisation du parcours d'achat 
afin d'améliorer l'expérience client.
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DIPLOMES ET FORMATIONS

sept. 2018 / juin 2019 Négociateur immobilier, bac+2 ­ BAC+2
IFOCOP(Paris75011)

sept. 1998 / juin 2000 UNIVERSITÉ D'ETAT IVAN DJAVAKHISHVILL DE TBILISI (GÉORGIE)

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Italien

Russe

Français

CENTRES D'INTERETS

Photographie, Mise en place d'animations commerciales
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