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Directeur commercial, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

janv. 2023 / Directeur commercial
Les Ateliers de Tertre
Responsable de la stratégie et de la gestion des activités sous 
8 pôles de ventes pour atteindre les objectifs de croissances et 
de rentabilités avec 7 commerciaux 
Management  Prospection  Négociation  Leadership  
Communication  Analyse du marché  Partenariats

janv. 2021 / déc. 2022 Responsable d'agence
Eurocombles
2022 Responsable de la réalisation des objectifs quantitatifs de 
10 commerciaux. Je coordonne, forme, anime et accompagne 
l'activité. 
Prospection, en porte à porte  Recrutement  animation 
commerciale  reporting  Gestion d'un portefeuille clients BtoC

janv. 2019 / janv. 2021 Responsable commercial
Batisanit
2019 Responsable de la réalisation des objectifs quantitatifs de 
l'équipe commerciale. Optimiser les KPI. 
Prospection  Gestion d'un portefeuille clients BtoC et BtoB. 
Résultat : +34% de C.A

janv. 2009 / janv. 2019 Directeur
Norauto
2009 Je développe l'attractivité commerciale et les ressources 
humaines de mon centre. Plans d'actions visant à développer 
les objectifs de C.A. 
Caudry : + 27%  Aulnoy : + 11%  Petite Foret : + 7% 
Management  Commerce  Gestion  Commercial  Pilotage

janv. 2005 / janv. 2009 Directeur / Formateur franchisés
Shopi
normes de présentation et mise en valeur des produits. 
Management  Commerce  Gestion  Formateur  Franchise

janv. 2002 / janv. 2005 Responsable région
Mondial PareBrise
2002 Responsable de 3 centres, développement du C.A 
budgété, des taux de service. Suivi des commerciaux  
Prospection auprès de professionnels, organisation des rdv 
commerciaux, mise à jour des bases de données. 
Management  Commercial  Gestion  Formateur

janv. 2000 / janv. 2002 Directeur de centre
Carglass
Troyes + 67% de CA / obj. 5ème meilleur vendeur de balais 
d'essuies glaces de France.

janv. 1998 / janv. 2000 Responsable de rayons
Decathlon
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1998 Gestion des rayons sports collectifs : analyse, proposition de 
mesures pour améliorer les objectifs. Accueil et conseil produit 
à la clientèle, animation du secteur de vente.

DIPLOMES ET FORMATIONS

/ juin 1996 BTS Technico commercial  BAC+2

/ juin 1994 BT Ouvrages Métalliques

COMPETENCES

SAP, bases de données, Excel, PowerPoint, Word, Salesforce

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Anglais

Français

CENTRES D'INTERETS

tennis, Snowboard, Football, Cinéma, Informatique
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