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Directeur National des Ventes, réseau PGP, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

déc. 2016 / Directeur National des Ventes, réseau PGP
Groupe REWORLD MEDIA
Editeur média  CA 180 M€  200 salariés  Marques : MarieFrance, 
Maison et travaux, Gourmand, Be, Télémagazine, Papille, Auto Moto, 
Tout savoir, Mon jardin ma maison, Campagne décoration... 

Directeur National des Ventes, réseau PGP 
Diffusion presse magazine aux caisses de la GMS 
Depuis décembre 2016  CA : 21 Mio€ 

Rattaché au Directeur Général, mes principales missions sont : 
* Définition des leviers de croissance et moyens commerciaux 
* Stratégie commerciale et déclinaison en plans d'actions 
opérationnels 
* Fiabilisation et optimisation de notre réseau de distribution : 
6000 clients en direct 
* Management de 3 chefs des ventes, 16 commerciaux et 150 
merchandiseurs salariés 
* Lancement de produits 
* Lancement de nouveaux services : édition à façon et trade 
marketing

janv. 2006 / déc. 2016 Chef des Ventes Régional  Région Sud

20062016 / 34 départements  Sud de la France 2 500 clients 
 CA : 7 000 000 € 

Management de 5 attachés commerciaux et 60 employés à la 
promotion des ventes.

janv. 1998 / déc. 2006 Chef de Secteur
Groupe REWORLD MEDIA
* Management de 9 promoteurs des ventes 
* Assurer l'accroissement de la part de marché et du CA secteur 
* Implantation, gestion et reporting

janv. 1997 / déc. 1998 Chef de secteur
Quart SudEst, France
Contribution au développement de l'offre auprès d'un portefeuille 
de clients en GMS : 
* Développement et suivi du parc clients, 
* Prospection 
* Application des recommandations merchandising 
(gestion du linéaire) 
* Accroissement de la visibilité 
* Veille concurrentielle 
* Actions promotionnelles

janv. 1997 / Contrôleur Qualité
Tetburry, Angleterre

/ AUTONUMIS LIMITED, Tetbury (Angleterre)
Société spécialisée en fabrication de distributeurs 
automatiques de boissons
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/ Société VINO 2000, Cuxac Cabardès
Négoce et commercialisation de vins en emballage plastique

/ Rattaché au Directeur National des Ventes
Groupe REWORLD MEDIA
étaient : 
* Recruter, former et animer une équipe d'attachés 
commerciaux 
* Suivre et analyser les indicateurs de performances afin 
d'optimiser les prévisions et cadrer les objectifs 
* Manager et décliner ces objectifs 
* Mettre en place et piloter les actions commerciales 
* Participer activement à l'évolution des outils d'aide à la vente 
* Animer des réunions commerciales régionales 
* Présenter les résultats en comité commercial 
* Négocier et travailler avec les décideurs régionaux de la GMS

/ Contrôleur produits
Tetburry, Angleterre
Vins » 
* Secteur réalisant un CA de 500 K€ annuel

DIPLOMES ET FORMATIONS

/ juin 1996 Degré Langue Etrangère (Anglais)

sept. 2006 / Cabinets Attitudes et Kreno  Boulogne Billancourt

/ Formations Techniques de vente et Management

/ Licence de Commerce CBSI (commercialisation de Biens et Services Inter
entreprises)  BAC+3
Université d'Artois

/ BTS TechnicoCommercial option « Vins et Spiritueux »  BAC+2
Lycée Charlemagne  Carcassonne

/ University South California  Los Angeles (USA)

COMPETENCES

PGP, serveurs

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Anglais

CENTRES D'INTERETS

USA
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