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Technicocommercial B to B itinérant, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

oct. 2017 / nov. 2017 Technicocommercial B to B itinérant
KENT Automotive Poissy(78)
Secteurs d'activés : Produits chimiques consommable pour concessionnaires auto,
carrosseries, poids 
lourds.

juil. 2015 / janv. 2017 Responsable Commercial SudOuest B to B itinérant(Home office)
Usine SIARR (Groupe WESTFALIA Automotive)Luneray(76)
Secteurs d'activés: Fabriquant d'accessoires pour l'industrie automobile, distributeurs
pièces auto, 
carrosserie, concessionnaires auto, remorquiers... 
*Gérer et fidéliser un portefeuille de 800 clients dans le SudOuest(22 départements).
*Prospecter et organiser un plan de tournée pour les rendezvous clients (50
ouvertures de 
comptes par an). 
*Améliorer le chiffre d'affaire de 15% avec les clients existants par la mise en place 
d'actions commerciales. Chiffre d'affaire moyen réalisé : 800000€/an. 
* Participer aux salons professionnels (Equip Auto Paris).

janv. 2010 / déc. 2015 DirecteurFondateur
SARL YOOKAR Toulouse(31)
Secteur d'activité: débosselage sans peinture pour véhicules légers et utilitaires. 
*Gérer et fidéliser un portefeuille de 400 clients sur les régions MidiPyrénées, 
Aquitaine et Languedoc Roussillon. Chiffre d'affaire moyen réalisé : 400 000€/an. 
* Diagnostiquer, chiffrer et réaliser des devis carrosserie sur des véhicules grêlés 
pour des sociétés en soustraitance au niveau national.

janv. 1998 / déc. 2009 Responsable technicocommercial B to B itinérant(Home office)
DENT WIZARD  Lyon(69)
Secteur d'activité: débosselage sans peinture et smart repair. 
*Développer un réseau du secteur de l'automobile sur les régions Occitanie et
Nouvelle 
Aquitaine puis national. 
*Gérer et fidéliser un portefeuille de 1000 clients . Chiffre d'affaire moyen réalisé :
1,5 
M€/an. 
* Réaliser un partenariat avec Renault France. 
* Prospecter physiquement 90% et téléphoniquement10%( 100 ouvertures de
comptes par an). 
* Management : Gérer une équipe de 15 techniciens et de 2 technicocommerciaux.

/ RESPONSABLE COMMERCIAL

Ayant le goût du contact et d'un relationnel aisé je serai heureux de mettre à profit
mes 18 années 
d'expérience dans le cadre d'un poste de Responsable Commercial.

DIPLOMES ET FORMATIONS

/ juin 2003 Formation interne commercial
DENT WIZARD  Orlando (ÉtatsUnis)
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/ juin 1998 Formation en technique d'instrumentation
Institut Universitaire Technologique Paul Sabatier  Toulouse (31)

/ juin 1996 Niveau BTS  Brevet de Technicien Supérieur en techniques physiques
pour l'industrie et le laboratoire  BAC+2
Lycée Technique  Talence (33)

/ juin 1994 Baccalauréat, Série D  BAC
Lycée Georges Leygues  Villeneuve sur Lot (47)

COMPETENCES

Pack office

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Anglais Elémentaire
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