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Technico­Commercial vins spiritueux et boissons, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

mars 2020 / juin 2020 responsable liquide
centre Leclerc fameck

sept. 2019 / nov. 2019 Chef de secteur
Munhowen/brasserie bofferding
Représentation.et suivi commercial de la clientèle existante. Prise de commandes
Analyse des données 
et reporting

janv. 2014 / Agent commercial indépendant

Représentation d'une trentaine de domaines viticoles auprès du secteur traditionnel
(cavistes et belle 
restauration) sur les départements de Moselle, Meurthe­et­Moselle et Meuse : 
­ recherche de fournisseurs (mandants) 
­ développement commercial à partir d'un fichier client inexistant 
­ prospection 
­ développement d'un fichier client 
­ suivi commercial de la clientèle 
­ analyse et suivi du marché 
Ma sélection se compose de vins authentiques (en bio pour la plupart), des vins de
vignerons 
passionnés.

sept. 2010 / sept. 2011 Vendanges
Bourgogne

déc. 2000 / déc. 2012 Responsable de magasin
Caves du Val d'Or, Amnéville (57)
Accueil et conseil des clients, organisation de dégustations, planification et gestion des
stocks, suivi de 
la clientèle, mise en rayon et agencement du magasin pour la mise en valeur des
produits, formations 
internes des responsables de magasin (visites de domaines).

déc. 1999 / sept. 2000 Serveur
Service militaire Dole (39) et Auxonne (21)
Serveur au foyer des appelés et au mess des officiers.

DIPLOMES ET FORMATIONS

/ juin 1999 BTS Technico­commercial en vins et spiritueux ­ BAC+2
Lycée viticole Macon Davayé (71) / TECOMAH, Jouy en­ Josas (78)

/ juin 1996 BTA aménagement de l'espace option travaux paysagers
Lycée agricole, Tournus (71)

/ Travail en équipe, curiosité d'esprit
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CENTRES D'INTERETS

VTT (cross­country), randonnée pédestre, blues, rock, jazz
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