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Conseiller commercial, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

oct. 2019 /

janv. 2015 / aoiit 2018

juin 2014 / aoit 2014

avr. 2013 / déc. 2013

avr. 2012 / janv. 2013

janv. 2009 / juil. 2010

févr. 2006 / déc. 2008

Conseiller commercial

Phonerising) - Associations CORRIS Lausanne (VD)

* Prospection sur la Suisse Romande - Récolte des dons - Approche directe

* Présentation des associations (Amnesty international, Quatre pattes, Solidar) auprés
des particuliers pour les donations

* Objectif 5 donations /jour (Moyenne/ jour : 5,9)

Conseiller commercial

L'AME DU VIN - Prilly Lausanne (VD)

* Prospection sur le canton de Vaud et le canton de Genéve

* Présentation et sélection des produits en fonction de la typologie des clients

* Conseil et vente des produits

* Fidélisation de la clientéle

* Gestion des litiges clients / récupération des clients exit

* Objectif annuel : 200 nouveaux clients / Chiffre d'affaires réalisé : 200 000 CHF

Télévendeur B to C

TOURPARGEL Pringy (74)

* Présentation et sélection des produits en fonction de la typologie des clients
* Conseil et vente des produits surgelés

* Présentation des promotions aux clients réguliers
* Objectif mensuel : 200%

Télévendeur B to B
LUNYK Seynod (74)

* Prospection et présentation des produits consommables aux professionnels de santé
* Conseil et vente des produits
* Fidélisation de la clientéle

Télévendeur B to C
PHONE MARKETING Lausanne (VD)

* Prospection sur le canton de Vaud et le canton de Genéve
* Présentation et sélection des produits en fonction de la typologie des clients
* Conseil et vente des produits (journaux spécialisés)

Commercial B to B - Energies renouvelables
GREEN ENERGIE Pringy (74)

* Présentation et sélection des produits
* Conseil et vente des panneaux solaires
* Objectif hebdomadaire : 1 vente par semaine : 1 RDV sur 2 signé

Conseiller commercial
Téléphonie OPTICOM Villeurbanne (69)

* Présentation des produits a la clientéle du magasin
* Conseil et vente de téléphones mobiles toutes marques et accessoires multimédias

DIPLOMES ET FORMATIONS

sept. 2020 / juin 2021

Bac pro vente
VAE en cours académie de Grenoble
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sept. 2015 / juin 2017

sept. 2009 / juin 2010

/ juin 2006

/ juin 2005

/ juin 2004

Formation produits et techniques de vente : Vins et spiritueux
DISTRIQUAL SA

Formation produits panneaux solaires et techniques de vente :
commercial B to C

Green Energie

Formation sauveteur secouriste AFPS
1éreannée du BEP en Comptabilité

Niveau BEP en Electrotechnique (niveau CFC Electricien) - BEP

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Anglais
Italien
Francais
Arabe

CENTRES D'INTERETS

Professionnel

Bilingue
Bilingue

musique, cinéma, voyages Thailande, Danse contemporaine
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