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Référente commerciale, Confirmé

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

nov. 2022 / Consultante automobile
Msx international - France
Certification O2B (vérification / coaching) Aprés-vente automobile réseau
STELLANTIS. FRANCE. Accompagnement process aprés-vente, gestion des outils /
méthode.
Accompagnement réseau Stellantis NPS VN/VO/APV
Développement et lancement d'un programme de vente Borne électrique
eSolutions F2M pour le réseau STELLANTIS. FRANCE.
Audit vente (commerce) pour la marque smart (accompagnement et contréle)
FRANCE / SUISSE. Nouvelle image de marque, intégration Mercedes

nov. 2021 / oct. 2022 Responsable site / Commerciale
Vo 3000 / Groupe PAROT - Bruges
Vente de véhicules BtoB 3/4 Ouest France (petits / grands comptes) et BtoC VN
et VO multimarques.
Gestion d'un parc automobile et de son reconditionnement 100 véhicules,
société "Stimcar" Groupe DBF. Négociation devis carrosseries mécaniques.
Management de commerciaux. Amélioration de la stucture en plein
développement a travers la mise en place de nouveaux process. Achat de
véhicule sur le marché Francgais. Expertise qualité véhicule. Formation des
vendeurs, méthodes et outils. Fidélisation, services apres-vente.

oct. 2021 / avr. 2029 Référente commerciale
Bordeaux QARSON - Mérignac

Mérignac, 33 - CDI Responsabilité et gestion de la structure, livraison et mise
en place du stock, livraison, ventes véhicule, financement LLD, LOA, crédit,
achat comptant. Formation de collaborateur, déplacement sur les concessions
Marseille, Montpellier, Toulouse. Service fidélisation et renouvellement.
Réalisation de ventes (moyenne de 25 ventes par mois, employé déterminé
parmi les meilleurs vendeurs de France) véhicules multimarques. Livraison et
mise en place du stock, livraison, financement LLD, LOA, crédit, achat
comptant.

DIPLOMES ET FORMATIONS

/ juin 2019 Loi Lagarde; CGI Finance - 33

/ janv. 2019 Formation commerciale
Commercial Academy - 33

/ nov. 2018 Brevet Professionnelle (Bac Pro) - BAC
CFA Bordeaux - 33

COMPETENCES
tableur
COMPETENCES LINGUISTIQUES

Francgais
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