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Responsable Commercial, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

mars 2021 / avr. 2021 Chargé d'affaires
GSCM
Chargé d’Affaires en charge de développer le CA à 5 M€ de projets immobiliers
architecturés RT 2012 auprès des collectivités et industriels des régions Bretagne et
Pays de Loire. 
Bâtir le plan d’action commercial, montage du CCTP, rédaction de l’offre, négociation
et gestion des commandes jusqu'à la livraison du programme afin d’augmenter la
marge bénéficiaire.

janv. 2018 / mars 2021 Responsable Commercial
Porteur du projet d'Adaptaïs Habitat
Une société de Conseil, d'Expertise et d'Accompagnement spécialisée dans
l'Aménagement de l'habitat des Seniors désirant rester Autonomes et Indépendants à
leur domicile. Proposant une offre de services globale d'Assistance Maîtrise d'Ouvrage
pour les particuliers propriétaires de leur Résidence.

En charge de la stratégie de création de l'activité, de
la conception de supports de communication et de Marketing. Également d'identifier et
développer le réseau de professionnels partenaires.

janv. 2016 / déc. 2017 Business Déveloper
EXXELIA Group BU Magnétics
auprès de middle market et de grands comptes sur les secteurs de la Défense, du
Ferroviaire et de l'Énergie pour la France.

janv. 2015 / déc. 2015 Ingénieur Commercial
EXXELIA Group
2015 Mise en place pour le service commercial de la certification ISO 9001, rachat
d'NERGY par Exxelia Technologies , groupe industriel spécialisé dans la production de
composants électroniques.

janv. 2012 / déc. 2014 Ingénieur Commercial
N'ERGY
Ingénieur Commercial Grands Comptes sous la direction du PDG, Responsable du
développement de l'entreprise sur le marché français de la gamme d'alimentation
électronique et de conversion d'énergie sur les secteurs d'activités de l'Aérospatial,
Ferroviaire, de la Défense et de l'Energie (ALSTOM, DCNS, THALES,
SAFRAN,SCHNEIDER, ZODIAC).

janv. 2010 / nov. 2011 Animateur des Ventes Grand Ouest
CENTROSOLAR
l'activité et le suivi de la force de vente de 5 Ingénieurs Commerciaux afin d'optimiser
les résultats qualitatifs et quantitatifs suivant les objectifs du Chiffre d'affaires
définies et réalisées de 29,5 M€.

janv. 2008 / déc. 2009 Ingénieur Commercial
CENTROSOLAR
produits Photovoltaïques. Créer et développer la région Grand Ouest auprès des
réseaux de distributions et d'installateurs spécialistes du bâtiment. Prospecter,
répondre aux besoins des clients, en charge du suivi des projets Clé en main. Objectif
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C.A réalisé de 15 M€ avant la transmission du secteur.

janv. 2005 / avr. 2008 Ingénieur commercial
SCHINDLER
levage auprès des Industriels, Collectivités, entreprises du Bâtiment, architectes,
économistes et promoteurs immobiliers régionaux et nationaux ( Vinci, Bouygues,
Eiffage).Prospection, prescription, réponse appel d'offres, rédaction des offres et des
contrats demaintenance, négociation et gestion des commandes jusqu'à la livraison du
projet auclient. Maintien du CA à 2 M€ en augmentant la marge bénéficiaire de 16,5 à
26%.

sept. 2001 / nov. 2004 Ingénieur Commercial
AGGREKO
chargé de développer l'entreprise auprès des middle market et des grands
groupes(ALSTOM, AIR BUS, EDF, TOTAL) Bretagne et Pays de Loire. Étude de marché,
identification et analyse des besoins du client. Mise au point du montage technique,
financier, juridique avec les différents services. Négociation des conditions de vente,
vérification de la bonne exécution de la commande. Chiffre d'affaires de l'agence de
12 M€ pour 21 comptes clients en 2000. Réalisation de 26 M€ de C.A pour 55
comptes en 2004

févr. 1997 / juil. 2001 Technicocommercial
BORSTLAP, FABORY
marché, identifier les prospects, évaluer les besoins et détecter les opportunités. Gérer
et développer un portefeuille de clients. Entretenir, fidéliser et enrichir les relations de
conseils.

Développement du réseau pour la région Est et à l'exportation vers le Luxembourg. A
mon départ Management d'une équipe composée de 2 assistantes commerciales, 2
magasiniers et 1 logisticien. Réalisation de 5 MF de C.A 56 % de marge brute pour
280 comptes clients.

DIPLOMES ET FORMATIONS

juil. 2019 / févr. 2019 Parcours Entreprendre
BGE

/ Techniques de vente
MERCURI INTERNATIONAL

/ Vente et Communication
KENNETH SMIT

/ Manager Commercial
Cegos
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